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Empresas e Innovacion

INNOVAR
MISION CRECER
TRANSFORMAR



CE Centro Europeo de

Empresas e Innovacion
EI de Valencia

MISION

“En CEEl Valencia mejoramos la
sociedad ayudando a las personas a
transformar proyectos y empresas en
negocios innovadores y sostenibles.

Contamos con 34 arnios de experiencia
en nuestro compromiso por ofrecer a las
Startups las herramientas necesarias
para su crecimiento e innovacion.

Mas de 11.000 personas asesoradas y
+71.700 empresas creadas.”



CENTRO EUROPEO DE EMPRESAS INNOVADORAS

El CEEI Valencia es una iniciativa promovida por la Generalitat Valenciana, a través del IVACE

COMUNITAT
EUROPA @ VALENCIANA

+150 CEEl's +30 CEEl's 3 CEEl's
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. : Asociacion Nacional
innovation network de CEEI Espafoles Comunidad
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1.- GENERACION Y VALIDACION
DE IDEAS DE NEGOCIO
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1.4. Definicion de Valor

=

Valor = Utilidad

EL valor en los negocios se refiere a la utilidad™

G
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S beneficios que un producto o servicio proporcmna a
los clientes. ‘ %
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ELAMORYy el VALOR
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1. Vocacion

emprender

2. Necesidad




2.- ANALISIS DE NEGOCIO




Tendencias del mercado

* Productos ecolégicos y de proximidad: Existe una creciente demanda por alimentos producidos de
manera sostenible, con certificaciones ecoldgicas y de origen local. Los consumidores valoran la
trazabilidad, la calidad y el impacto ambiental reducido

* Turismo rural y ecoturismo: Las zonas despobladas ofrecen un gran potencial para el desarrollo de
actividades turisticas ligadas a la naturaleza, la cultura y la gastronomia.

 Energias renovables y biomasa: El aprovechamiento de recursos forestales para la produccién de
biomasa con fines energéticos es una oportunidad creciente.

 Servicios ambientales y gestion del paisaje: La conservacion de la biodiversidad, la gestion del agua,
la prevencidén de la erosidon y la mejora del paisaje son servicios que pueden generar valor econémico.

* Innovacion tecnolégica en el agro: La aplicaciéon de nuevas tecnologias (agricultura de precision,
drones, sensores, software de gestion) puede optimizar la produccion, reducir costes y mejorar la
eficiencia en el sector agroforestal.
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Drones: Controlde plagas S|emb"ra controlde | plagas, inventarios, conteo, produccién
cosechas aJ -8 Blockchain: Trazabilidad de produccion
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crear talento

Del lat. creare. . Del lat. talentum 'moneda de cuenta’,
1. tr. Producir algo nuevo. S 1. m. inteligencia (Il capacidad de entender).

—
creatividad

De creativo e -idad.

1. f. Facultad decrear.

T

imaginacion ¢ innovar

Del lat. imaginatio, -onis. Del lat. innovare.

1. f Facultad del alma querepresenta 1. tr.Mudar o alterar algo,

las imagenes de las cosas reales o ideales. introduciendo novedades. CE

e EL
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https://bikceei.emprenemjunts.es/

OBIK @ + Q ) s

Tienes una idea nueva Validarsilaidea esviable Escalartu negocio Transformar tu organizacion

El objetivo principal de BIKCEEI es proveer a los emprendedores de un sistema de innovacion guiado y accesible que
permite mejoras en sus futuras estrategias asi como generar valor. BIKCEEI se compone de varios modulos BIK IDEA, BIK
STARTUP, BIK SCALE vy BIK EXO. Todos ellos, se fusionan y engarzan con el fin de conseguir los criterios
de estandarizacién basicos que comprenden desde el descubrimiento del problema, el desarrollo de una solucién funcional
y la construccion de un modelo de negocio sostenible y escalable.

@IDEA @®STARTUP ®@SCALE @EXO

Generacion de ideas Validacion de la idea y Innovacion aplicada al Transformacion
e identificacion de de la necesidad en el escalado del modelo de continua
usuario mercado negocio en las organizaciones

COMENZAR COMENZAR COMENZAR COMENZAR
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comprender definir validacion verficacion
problema solucion cualitativa cuantitativa
encaje problema - solucion encaje producto - mercado

Desing Thinking Lean Startup

Valencia



BIK® STARTUP

business innceation kit |deas
Lean Sta rtup esunenfoque revolucionario para crear empresas y validar
ideas de negocio de forma rapida y eficiente, minimizando el uso de recursos.

En lugar de invertir grandes cantidades de dinero en desarrollar un
producto perfecto antes de lanzarlo, Lean Startup propone crear un

Producto Minimo Viable (MVP)

y validarlo con usuarios reales lo antesposible.

Principio Clave: Aprender Rapido

El objetivo es aprender del mercado lo mas rapido
posible para tomar decisiones informadas sobre si

pivotar (cambiar de direccién) o perseverar con la idea
actual.

Datos Producto

Este enfoque es especialmente valioso para emprendedores con recursos
limitados, permitiéndoles validar sus hipétesis antes de comprometer
capital significativo.
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mprenemjunts.e

s/?0p=13&n=12
010&codMenu=
4221

CINCO PORQUES.

1.2POR QUE....

los comercios locales luchan por
competir con grandes
plataformas de entrega?

Porque grandes plataformas
ofrecen un servicio rapido,
econémico que los comercios
pequeios no pueden igualar

4.;POR QUE....

los pequeiios comercios no
tienen estos recursos?

Porque su modelo de negocio
tradicional no contempla estas
inversiones, ya que su margen
de beneficio es menor

Disenado por: Thinkers Co e
*Bemocratizando Io Innovacion para sacar todo ty potencial
| Copyright © 2018 Pensodores de ldeas SL. v/ o sus ofifiodos. Todos los derechos reservados |

2.6POR QUE....

...las gandes plataformas
ofrecen un servicio rapido,
econémico que los comercios
pequefios no pueden igualar?

Porque desarrollar una
plataforma propia es muy
costoso y complejo

5.6POR QUE....

su margen es menor y no
pueden invertir

Porque operan a menor
escala, tienen menos poder de
negociacion con proveedores,
y no han optimizado procesos
internos,

3.5POR QUE....

es costoso y complejo para un
comercio individual?

Porque requiere inversion en
tecnologia (app, web, sistema
de rutas), personal de reparto,
vehiculos y marketing, recursos
que un pequeiio comercio no
tiene

CONCLUSION

Los comercios locales
luchan por competir con
grandes plataformas de
entrega

Porque les falta acceso
a soluciones logisticas
eficientes, asequibles
y adaptadas a la escala
de los pequenos

VALENCIANA U s o e
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DISENADO POR

Aumenta la rentabilidad al reducir costes de entrega

Amplia la base de clientes al ofrecer servicio de entrega atractivo
Refuerza la reputacién como comercio sostenible y moderno

Libera tiempo y recursos a enfocarse en negocio principal
Servicio de ogdoves de alegrias

mensajeria Proporciona datos y analiticas sencillas sobre entreg
y reparto de Ultima ”

milla

Plataforma digital
sencilla para gestion de

pedidos (web/app)
Productos y servicios

————— L L.
Flota de bicicletas eléctricas
y vehiculos de cero

o arifas competitivas y transparentes,
emisiones

Personal de reparto

local y capacitado Aliviadores de frustraciones

Entregas rapidas y programadas
dentro del area local

100% ecolégicas , mejorando la huella de carbono del comdrcio

Integracién sencilla con sistemas existentes o panel web

CONSTRUIR/HERRAMIENTAS

Eco-Entrega Local:

Servicio Digital
Sostenible de entregas
rapidas, sin

Sin inversion inicial tecnologia por parte del comercio

cecrn NG

VERSION

Ahorro significativo en costes de entrega
Aumento de volumen de ventas

Mejora de imagen de marca (sostenibilidad)
Alegrias
Simplicidad en Ia.ggstién de pedidos

forma rapida y fiable

Fidelizacion de clientes conscientes

Competir con
grandes plataformas
de entrega

Mantener una imagen de

marca positiva y moderna
o —

Acceso a tecnologia sin inversién

inversiones prewgl . v — L
tos costes y comisiones de Gestionar ¢ e la logisticg

sin grandes inversiones

Expandir el alcance
mas alla de la tienda

plataformas grandes
Falta de recursos (personal,
vehiculos, tecnologia)

Frustraciones
Dificultad para ofrecer entregas

répidasy efic;entes
Impacto ambiental negativo de opciones de entrega

Pérdida de clientes frente a competencia online

Complejidad en la gestién
logistica
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BUSINESS MODEL CANVAS.

http:/fwww.businessmodelgeneration.com/

.....................................................
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ALIANU\S  ACTIVIDADES CLAVE g@‘ PROPUESTA VALOR CLIENTES
: Gestlon de Rutasy Entregas o E § Pequefiasy medianas :
Proveedoresde | Operacion de Flota | RELA i ~.empresas (PYMES)
Vehiculos Electrlcos i Eficiencia stica Ci0 . .,
fDesarroIIo y : _ s e : Soporte Persgnalizado (Comercios) .
5 Elfantenimientolde i asequible sin inversion |n|C|aI§ Autoservicio (Particulares)
‘Plataforma : Soporte Online
:Gesti6n Comercialy Competitividad - Programas de Fidelizacién _+Restaurantes, floristerias,
.+ Relaciones i frente a grandes plataformas...... i seensnnng @ tiendas de alimentacion,
¢ Analisis de Datos y 2 : ropa, etc.
Teonologta.d¢ | MejoraContinua | Sostenibilidad
RECURSOS CLAVE ﬁ :  que refuerza su marca :
Organizaciones - . Ubicadas en el area
Ambientales : Recursos Humanos  : Simplicidad operacional =" """ . local/ciudad
Asociaciones : Recursos Fisicos i  con tecnologia integrada CANAL @P'atahrma Web/APP

Comerciales : Recursos - Red Comercial Directa
: 5gi : . © R iales y Marketing Digital-~"
Locales : Tecnolégicos {  Acceso a nuevos clientes: edes Sociales y Marketing Dig tal
Instituciones RLCCLELH {  mediante entregas a domlctl'lp """" BocaaBoca = . o
Pablicas y ;" Intelectuales : " Con presencia fisica pero
Educativas ¢ % sin servicio de entrega
RSO . D RO d o ————, B Propio. ..,
§ Q o
: COSTES J» $ Comisiones por Entrega
: Personal L.
; . Suscripciones Mensuales
Vehiculos y Equipo
Tecnologia Tarifas por Entrega a Particulares
Operaciones Servicios Adicionales
Disenado por- Thinkers Co ©
gt aeadc o ol - CAlchma bace | ==
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EL PLAN DE EMPRESA

SECCION ESTRATEGICA SECCION ECONOMICO FINANCIERA

Plan de Inversiones y localizacion

Introduccion
La empresa: identificacion

El empresario Plan Econédmico: cuentas de explotacidn previsional
El entorno

Plan Econdmico Financiero

Plan Financiero: Balance. Posicidon financiera

Plan de Marketing Analisis econdmico y financiero
Descripcion y delimitacion del negocio
Informacién y analisis
Objetivos y estrategias
Plan de accién comercial

Estructura Juridico legal

Calendario de Ejecucion del proyecto

Plan de Operaciones / Produccién RESUMEN vy valoracién del Negocio
Productos o servicios
Procesos
Aprovisionamiento y gestion de existencias

Plan de Recursos humanos

Estructura de personal

El Gerente

El equipo directivo

Resto de personal

Especializacion y formacién. Plan de formacion.
Asesores externos



3.- TRAMITES PARA CONSTITUCION Y
FINANCIACION NUEVAS EMPRESAS




Formas Juridicas...

Forma Juridica

Responsabilidad

Capital Social Minimo

Fiscalidad

Ventajas

Sencillez, bajos costes,

Desventajas

Riesgo patrimonial personal,

Autonomo llimitada No requerido IRPF control total menor capacidad de financiacién
Sociedad Civil (SC) limitada y solidaria No requerido Impuesto de Sencillez, flexibilidad, Riesgo patrimonial personal,
Sociedades union de esfuerzos menor imagen de solidez
. . . Riesgo patrimonial personal,
Comunidad de Bienes Ilimitaday solidaria No requerido IRPF . Sfancnlez, . limitada a la explotacion de bienes
(CB) ideal para bienes compartidos
comunes
Impuesto de Responsabilidad limitada, Mayor complejidad y costes de
Sociedad Limitada (SL) | Limitada al capital aportado 3.000€ p' mayor imagen, constitucion,
Sociedades - ) L , .
facilidad para financiacion mas formalidades
Unién de fuerzas, Mayor complejidad de gestion,
Sociedad Cooperativa Limitada (generalmente) Variable Régimen especial IS beneficios fiscales, restricciones en la distribucion de

gestidon democratica

beneficios

Sociedad Agrariade
Transformacion (SAT)

Limitada o ilimitada
(estatutos)

No requerido

Régimen especial IS

Fomento del asociacionismo
agrario, beneficios fiscales

Especifica del sector agrario, requisitos de
socios titulares de explotacidén

CE=
E=I

Valencia



LA RECTA DE LA FINANCIACION

RIESGO DECRECIENTE

| | L | | | | || | | L | | | | || | | L | ’

ENTIDADES
BANCARIA FINANCIERAS

Salida a Bolsa

Capital Riesgo (Development)

PRIVADA Capital Riesgo (Growth)

Business Angels

Family & Friends

S OBLICA CDTINEOTEC |[ENISA

ENISA
IVACE - EBTs

- Tiempo
Desarrollo  Creaciénde  Desarrollo de Produccién Produccion a
de laidea |3 empresa la empresa Industrial Gran Escala
» | PYME » | GRAN EMPRESA

CE
=




PRINCIPALES FUENTES DE FINANCIACION

RECURSOS PROPIOS

Aportaciones de socios, Autofinanciacion...
3F's

Friends, Family & Fools

« BUSINESS ANGELS
Big Ban Angels...

MERCADO PRIVADO DE DEUDA

Entidades financieras —Bancos-

AYUDAS Y SUBV. PUBLICAS

Regionales, Nacionales, Europeas
CDTI, ENISA, IVF, IVACE-EBTs...

MERCADO DE CAPITALES

Inv. Informales, Soc. Cap. Riesgo

° CLIENTES/PROVEEDORES




B e .
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“Solo ante el peligro”
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INCinese
emprende

Programa de Impulso a ia Industria de
la Ciberseguridad Nadional

CE
E=T

Valencia
o—



Programa de Incubacion subvencionado
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Financiado por
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* PROGRAMA DE ACELERACION * FREE EQUITY : : : :

* ATENCION PERSONALIZADA e
* 70 STARTUPS YA ACELERADAS T

Premio 15.000€>

Lleva a tu empresa al
siguiente nivel con

’
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PROYECTOS TERRITORIO

Emprendimiento

MENTORING

CE Cantro Europex

Empresas e Innovi

EI de Valencia

¢ on (D \ DlpUta,c'o, Desenvolupament Rural
V | de Valéncia | i Despobiacié

SOMOS Tu VIVES & scecn
IMPULSO

Vives Emprende

A
Comunitat Valenciana O

Itinerario de
emprendimiento B
Es tu momento: empr en lo que siempre has

Del 14 al 24 de febrero de 2022 querido con nuestro impulso.

\
/
=

D | Diputacié | posormes ol
(VldeValéncia 1 Despoblacid mf?*’

ALZIRA v

Programa de capacitacié d’EMPRENEDORS
Del 20 dabril al 11 de maig 2021
INSCRIPCIG

‘www.idea-alzira.com

8 sessions de 4 hores PRESENCIALS o

Horari de 10h a 14h \
Sessi6 1. Defineix el teu model de negoci d'éxit ¢ b
Sessi6 2. Marqueting d'éxit 3 ©

Sessi6 3. Com construir un equip d'éxit. Com realitzar presentacions

diimpacte Paqui Frias - Jordi Tormo
Sessié 4. Treball grupal amb ferramentes BIK | ,’\
< ‘

Sessi6 5. Com faig el meu pla economic i financer | e '

Sessi6 6. Treball grupal amb ferramentes BIK I| Guilermo Forteza

Sessi6 7.Tutoria individual: test del pitch v b

Sessié 8. Presentacié de projectes { )
Juan Simé Isidro Campo

300 € MILLOR PROJECTE EMPRESARIAL

*»

P

Ageéncia

Impuls

Emprenedor

i Empresa Comarcal




PROGRAMA TECH FABLAB Comunitat Valenciana

ACCIONES PARA LA FORMACION Y CUALIFICACION EN EMPRENDIMIENTO TECNOLOGICO

1 2 3

EMPRENDETECH FP TECH LEADERS STARTECH INNOVATION

Fomacion tecnolégica y emprendedora Capacitacion directiva en tecnologias Acompanamiento a startups
para estudiantes y docentes de habilitadoras para empresas tecnologicas en fase temprana

Formacion Profesional consolidadas

4 5

SCALEUP GROWTH SPIN OFFS EMPRESARIALES

Apoyo al crecimiento y escalado de empresas tecnologicas Desarrollo de proyectos de intraemprendimiento tecnologico
(FUTURE LAB)

Implementado por los Centros Europeos de Empresas Innovadoras (CEEIs) de la Comunitat Valenciana

% GENERALITAT
VALENCIAN
N

Conselleria de Innovacion,
Industria, Comercio y Turismo
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IMPULSA TU PYME CON IA

Chat GPT, Copilot, Subvencionado 100% Formacioén online
Automatizaciones por el Ministerio y flexible

Para Pymes de 10 Sin necesidad Hasta 2 personas
a 249 empleados de créditos FUNDAE por empresa

e § e~ e S| G
Financiado por Plan de Recuperacion, X NG oo e GEN
la Unién Europea ;‘- o e Transformacién [ :; - W | B ERA I
e o«rs - » ¢ 4 WG .. risy ™~ - 4
NexlGenaralonkEU “ - ‘ Yy Resiliencia - — St — = 4 SIT § :_ (_]f\v



CE Centro Europeo de

Empresas e Innovacion II‘ l I I k
E I de Valencia municipios forestales valencianos

CEEI VALENCIA

Cerca de las empresas valencianas

AMUFOR: ACTIVACION Y EMPRENDIMIENTO FORESTAL

Juan Simo



	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5: CENTRO EUROPEO DE EMPRESAS INNOVADORAS
	Diapositiva 6: 1.- GENERACIÓN Y VALIDACIÓN DE IDEAS DE NEGOCIO
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10
	Diapositiva 11
	Diapositiva 12
	Diapositiva 13: 2.- ANÁLISIS DE NEGOCIO
	Diapositiva 14
	Diapositiva 15
	Diapositiva 16
	Diapositiva 17
	Diapositiva 18
	Diapositiva 19
	Diapositiva 20
	Diapositiva 21
	Diapositiva 22
	Diapositiva 23
	Diapositiva 24
	Diapositiva 25: 3.- TRÁMITES PARA CONSTITUCIÓN Y FINANCIACIÓN NUEVAS EMPRESAS
	Diapositiva 26
	Diapositiva 27
	Diapositiva 28
	Diapositiva 29
	Diapositiva 30
	Diapositiva 31
	Diapositiva 32
	Diapositiva 33
	Diapositiva 34: PROYECTOS TERRITORIO Emprendimiento
	Diapositiva 35
	Diapositiva 36
	Diapositiva 37

